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アライアンスビジネス交流会 

プレゼン概要 
１．会社概要について 

 

会 社 名：PicoCELA株式会社 

本 件 担 当 者：営業本部 本部長 三宅 伸明 

住 所：〒103-0013 東京都中央区日本橋人形町2-34-5 

Ｔ Ｅ Ｌ：03-6661-2780 

Ｕ Ｒ Ｌ：https://picocela.com 

設 立 年 月 日：2008年8月8日 

 

資 本 金：100,000,000円 

従 業 員 数：31名 

事 業 内 容：エンタープライズメッシュ機能搭載エッジコンピュータ及びクラウド管理ソフトの開発、販売 

 

  

２．アライアンスビジネス交流会発表内容 

 

●プレゼンテーションする製品･サービスの分類 

・高機能メッシュ機能付きアクセスポイント及び管理ソフト 

 

●プレゼンテーションする製品･サービス名 

・PCWL シリーズ（エッジコンピュータ）、PicoManager（クラウド管理ソフト） 

 

●プレゼンテーションテーマ 

・従来不可能だと思われていた環境にネットワークの構築を。 

 

●プレゼンテーション概要 

・昨今労働者不足やコロナの影響もあり、あらゆる場面でネットワークの必要性が謳われております。 

 前者ですと工事現場、倉庫、プラント、農地等。後者ですとワーケーションの観点からキャンプ場、自然公園、リゾートホ

テル等。 

 ただ、上記の環境にネットワークを構築する際には配線敷設が必要になり、かなりハードルが高くなっておりました。 

 弊社エンタープライズメッシュアクセスポイントを導入頂きますと機器間の配線を大幅にカットできますので、 

 非常に短期間且つ低予算でのネットワーク構築が可能になります。 

 また、クラウドサービス（PicoManager）をご利用いただくことで、遠隔からの機器の稼働状態の監視だけでなく 

 接続している端末の動線、密情報、属性（アンケートページを作成することで取得可能）といった情報の収集も 

 可能になり、就労者及び来場顧客へのサービス向上にも貢献いたします。 

 

 

●プレゼンテーションの目的（ご希望の提携の優先順位 1～4 を〔 〕内にご記入ください） 

販売提携〔１〕 技術提携〔２〕 資本提携〔３〕 その他提携〔 〕 
 

＜提携の具体的な内容＞ 

・参加されている SIer 様、商社様で上記のように配線がネックで諦めていた案件でのお手伝いができると 

 考えております。 

 

●アライアンス対象の相手企業のメリット 

・上記の通り従来の有線方式のアクセスポイントでは対応できなかった案件の対応でお使い頂けると存じます。 

 

 


