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アライアンスビジネス交流会 

プレゼン概要 
１．会社概要について 

会 社 名：株式会社エイトレッド 

本 件 担 当 者 名：鬼頭 英二郎 

担当者メールアドレス：ekito@atled.jp 

住 所：〒150-0002 東京都渋谷区渋谷2-15-1 渋谷クロスタワー1F 

Ｔ Ｅ Ｌ：03-3486-2812 

Ｕ Ｒ Ｌ：03-3486-6203 

設 立 年 月 日：2007年4月 

資 本 金：6億20百万円 

従 業 員 数：55名 

事 業 内 容：ワークフローシステムの販売・開発及びクラウドサービスの提供 

 

 

２．アライアンスビジネス交流会発表内容 

 テーマ：「ニューノーマルな新しい働き方」 

 

●プレゼンテーションする製品･サービスの分類 

・ワークフローシステム 

 

●プレゼンテーションする製品･サービス名 

・「X-point」(エクスポイント)・「AgileWorks」(アジャイルワークス) 

 

●プレゼンテーションテーマ 

・ニューノーマルに向けたワークフローのデジタル化のご紹介 

 

●プレゼンテーション概要 

・テレワークの障壁はセキュリティや基幹システムだけではない！脱ハンコ・ペーパーレスだけではとどまらない、スピーデ

ィーな意思決定を可能にする「ワークフローのデジタル化」がテレワーク時代の企業を成功に導く 

 

●プレゼンテーションの目的（ご希望の提携の優先順位 1～4 を〔 〕内にご記入ください） 

販売提携〔1〕 技術提携〔2〕 資本提携〔4〕 その他提携〔3〕 
 

＜提携の具体的な内容＞ 

・販売提携、自社ソリューションとの連携、エンドユーザーへの共同プロモーション 

 

●プレゼンテーションする製品･サービスの想定ターゲット層（業種・業態・業界等） 

・業種・業界は問わず 

 X-point：50 名～500 名規模 

 AgileWorks：500 名～数万名規模 

 

●アライアンス対象の相手企業のメリット 

・自社ソリューションを補完するワークフローシステムとして提案いただくことにより、エンドユーザーの満足度向上・解約

率防止に繋がります。 

 


